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HEI SINA
SIELLA!

Mahtavaa, etta sinua kiinnostaa tietaa, miten
LinkedInia voi hyodyntaa [a latasit taman
oppaan!

Tiesitko, efta LinkedIn on maailman laajin
ammatillinen verkosto. Euroopassa LinkedInin
kayttajia on yli 236 miljoonaa. Suomessa
kayttajia on noin 1,7 miljoonaa.

LinkedIn on hyva tyokalu niin yrityksille kuin
tyonhakijoille, henkilobrandaykseen seka oman
alansa asiantuntijoille. Taman pikaoppaan
avulla saat hieman kasitysta siita, mita kaikkea
LinkedlInissa voi tehda ja mita sinulla pitaa olla
kunnossa ennen kuin lahdet verkostoitumaan.

Mukavia lukuhetkia!

Terveisin,

Tahti Consulting:in perustajat

© TAHTI CONSULTING | PIKAOPAS LINKEDININ KAYTTOON



MIKA ON LINKEDIN?

LinkedIn on sosiaalisen median
alusta, joka on suunniteltu erityisesti
ammatilliseen verkostoitumiseen,
urakehitykseen |a liiketoiminnan
edistamiseen.

LinkedIn on hyva alusta esimerkiksi
henkilobrandaykseen, nakyvyyden
kasvattamiseen, ajatusjohtajuuden
kehittamiseen ja social sellingiin.
LinkedIn on avain uusille
asiakkuuksille |a
yhteistyokumppaneille.

Alustalla kayttajat voivat luoda
profiilin, jota voi kutsua digitaaliseksi
CV:ksi. Profiiliin voi lisata tietoa
omasta koulutuksesta,
tyokokemuksesta, taidoista,
saavutuksista ja muista ammatillisista
nakokohdista.

Verkostoitumisen kautta kayttajat
voivat seurata toistensa paivityksia,
|akaa artikkeleita, kommentoida ja
tykata toistensa sisallosta.

LinkedIn tarjoaa myos
tyopaikkailmoituksia |a
rekrytointipalveluita, joiden avulla
tyonhakijat voivat loytaa avoimia
tyopaikkoja |a yritykset voivat hakea
sopivia tyontekijoita.

Lisaksi alustalla voi osallistua
keskusteluihin, liittya ammatillisiin
ryhmiin ja seurata esim. oman alansa
vaikuttajia.
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LINKEDININ AVULLA

Kasvatat ammatillista verkostoasi

Loydat uramahdollisuuksia verkostojesi
kautta

Positioit itsesi oman alasi ajatusjohtajaksi

Pysyt ajantasalla mita alallasi tapahtuu
seuraamalla alan ammattiryhmia ja yrityksia

Rakennat henkilobrandiasi vahvemmaksi

Vahvistat nakyvyyttasi potentiaalisten
asiakkaiden, yhteistyokumppanien |a

5’(7 tyonantajien keskuudessa
#'/’/ « Voit lahettaad yksityisvieste|a ja sopia
tapaamisia
/ LISAKSI LINKEDIN ON OSA MONIKANAVAISTA MYYNTIA!
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PROFIILI KUNTOON!

Ensimmainen asia, jonka LinkedInissa kannattaa laittaa kuntoon on oma profiili,

koska profiiliasi kaydaan katsomassa erilaisissa asiayhteyksissa.

Muista ainakin nama asiat, kun luot profiiliasi:

lisaa ammattimainen ja hyvalaatuinen profiilikuva, jossa kasvot nakyvat
SELKEASTI!

kustomoi oma URL-osoitteesi asetuksista, koska normaalissa url-osoitteessa
voi nakya sattumanvaraisesti kirjaimia ja numeroita

lisaa profiilisi ja tavoitteidesi kannalta relevantein tyokokemuksesi

lisaa tyonaytteitasi kuten artikkeleita, videoita tai kuvia

nosta esille tarkeimpia saavutuksiasi, projekte|q, sertifikaatteja ym.

lisad taitojasi (skills)

lisaa esittelysi Summary-osioon

kayta avainsanoja otsikkossasi (Headline), Summary- ja Skills -osioissa

muista myos lisata profiilisi linkki, jonne ohjaat kavijat (esim. nettisivut)
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MITEN VERKOSTOITUA?

Kun profiilisi on kunnossa, on aika verkostoitua. Voit etsia LinkedInin
hakukentasta (Search) mm. yrityksid, ryhmid tai esimerkiksi tittelin tai nimen
perusteella ihmisia. Huom! LinkedIn on rajoittanut ilmaisversiossaan
personoitujen verkostoitumiskutsujen maaraa seka hakujen maaraa.

My network -kohdassa on yhteenveto verkostostasi ja naet sielta mm.

® ryhmien listauksen & maaran, joihin kuulut

e kontaktien maaran

e tapahtumien listauksen & maaran, joihin olet osallistunut / tulet
osallistumaan

e yutiskirjeiden listauksen & maaran, jotka olet tilannut

Lisaksi My network ehdottaa sinulle ihmisia, ryhmia, tapahtumia ja sivuja, |oista

voisit olla kiinnostunut.
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MITEN VERKOSTOITUA?

Lahde rohkeasti rakentamaan verkostoa niin tuttujen kuin tuntemattomien
kanssa.

Etsi Search-hakukentasta sinulle relevantteja ihmisia. Loytaessasi kiinnostavan
thmisen, jonka kanssa haluat verkostoitua, laheta Connections-pyynto
saateviestilld. Ald laita Connections-pyyntdd ilman saateviestid, silld viestilld
sinun on mahdollisuus tehda hyva ensivaikutelma ja on suurempi
todennakoisyys, etta vastaanottaja hyvaksyy verkostoitumispyyntosi..

Kun verkostoidut erilaisten ihmisten kanssa, nama voivat tuoda sinulle uusia
uramahdollisuuksia, yhteistoita ja asiakkaita. Muista myos kommentoida

verkostosi [asenten |ulkaisuja |a tuo esille omaa nakemystasi.
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ESIMERKKEJA
VERKOSTOITUMIS-
KUTSUISTA

Tuntematon kontakti

Hei [nimi],

Profiilisi fuli vastaan ja huomasin, etta
[aamme samoja kiinnostuksen
kohteita. Olisi kiva verkostoitua
kanssasi taalla LinkedInissa.

Yhteinen tuttu verkostossa

Hei [nimi],

Huomasin, etta meilla on yhteinen
tuttu/tuttuja [nimi] t&alla LinkedInissa.
Jos sinulle sopii, niin haluaisin lisata
sinut asiantuntijaverkostooni?

Samalla alalla tyoskenteleva
Hei [nimi],

Toivottavasti viikkosi on alkanut hyvin.
Haluaisin verkostoitua kanssasi, silla
huomasin, etta tyoskentelemme
samalla alalla. Olisi kiva vaihtaa

ajatuksia aiheesta X.
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LINKEDININ YKSITYISVIESTIT

LinkedlInissa voit lahettaa o
normaaleja yksityisvieste|q, MUISTA NAMA, ENNEN KUIN

InMaileja (vaatii maksullisen LAHETAT VIESTIA!

Sales Navigatorin) sekd

« Personoi viestisi
ryhmavieste|a.

 Alg ole liian tyrkky
Voit l[ahettaa viestin mukana

kuvan tai esimerkiksi pdf- W4 Tarjoa arvoa
litteen.
« Muista follow up!
Lisaksi voit luoda myos
videotapaamisen. « Ole ammattimainen
Vaihtoehtoja on kaksi: )
videotapaaminen heti tai voit v/ AlG ehdota tapaamista
ajastaa videotapaamisen ensimmaisessa viestissa

myohemmaksi.
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MITA SISALTOJA VOIT JULKAISTA

LINKEDINISSA?

LinkedInin on erinomainen

tyokalu markkinointiin ja
sosiaaliseen myyntiin (Social
Selling).

Kun teet sisaltoa Linkedlniin,
pohdi mitka ovat tavoitteesi.
Haluatko asiakkaita?
Haluatko tulla oman alasi
ajatusjohtajaksi? Tai
laajentaa verkostoasi?
Kasvattaa henkilobrandiasi tai
yrityksesi brandia?

Kokeile rohkeasti eri
formaatte|a |a kirjoita
sisaltoja kohdeyleisollesi.

NAITA KANNATTAA KOKEILLA:

S S S S S S S

Audio & live tapahtumat
Kuva + teksti julkaisut
Kuvakarusellit

Kyselyt

Dokumentit

Artikkelit

Uutiskirjeet

Videot

© TAHTI CONSULTING | PIKAOPAS LINKEDININ KAYTTOON



LET'S GET STARTED!

Toivottavasti tama opas heratti sinussa inspiraatiota ja tarjosi runsaasti ideoita
siita, miten voit vieda LinkedIn-profiilisi uudelle tasolle.

Verkostoidu avoimin mielin, ole rohkea |a ole aktiivinen. Muista myos, etta
|[okainen kohtaamasi henkilo voi olla uusi mahdollisuus.

Ole rohkea unelmissasi ja pyri jatkuvasti kehittymaan. LinkedIn tarjoaa
ainutlaatuisen alustan, jonka avulla voit kasvattaa ammatillista verkostoasi |a
tuoda osaamisesi esiin. Alé pelkdd astua mukavuusalueesi ulkopuolelle — sielld
tapahtuu usein ne suurimmat kasvuloikat.

Jaiko jokin asia mietittymaan tai kaipaatko
tukea LinkedInin matkallasi?

Ota yhteytta ja sovi tapaaminen.

VARAA TAPAAMINEN KANSSAMME

L & Le P

leenaetahticonsulting.com
leopekkaetahticonsulting.com
www.tahticonsulting.com

Loydat meidat somesta

etahtficonsulting
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https://calendly.com/leena-ni4
https://www.tahticonsulting.com/

